noverbal

Comunicacion No Verbal Cientifica

Master en comunicacion No Verbal Cientifica y
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METODOLOGIA

Con el Método de Comunicacion Integral Eficiente, dominara gracias a las mas
modernas técnicas de Comunicacidon Verbal y No Verbal Cientifica, todo el proceso
comunicativo y de esta manera, se convertirds en un experto en comunicacion, observacion

y lectura de gestos, pensamiento y conocimiento humano obteniendo asi los resultados
gue en cada momento y situacidon que realmente desea.

Dirigido a

v' Cualquier persona que quiera dominar estas potentes disciplinas cientificas de la
comunicacion, pudiendo emplearla en cualquier trabajo, a nivel personal o bien
como profesion.

Directivos y Empresarios

Psiquiatras

Terapeutas y Coach

Médicos

Abogados

Jueces

Mediadores

Directivos

Departamento de ventas

RRHH

Cuerpos y fuerzas de seguridad

Estudiantes

Profesionales Del mundo de la Comunicacion
Crimindlogos y Detectives Privados.

Cualquier persona que comunique, se interrelacione o negocie.
Estudiantes que busquen una profesiéon de futuro.
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El Método CIE sigue el siguiente proceso:

e Observa adecuadamente y con escucha activa a tu interlocutor.

e Analiza e interpreta con herramientas Cientificas todo lo que estas viendo.
e Prepara vy elabora tu mensaje, adaptandolo y personalizando.

e Comunica correctamente, empatizando e influyendo positivamente.

La Comunicacién No Verbal te aportarad una Util, practica y potente informacién
acerca de tu interlocutor, en todos los momentos en los que interacciona con él,
desde la recepcidn del mismo, en la deteccidn de sus necesidades, hasta la
resolucién de conflictos y cierre de compromisos. Ademas, te permite estar en
esas relaciones en una situacion privilegiada.

El Proceso de Observacion e Interpretacion, incluye las siguientes herramientas:

1. Psicologia del rostro



Disciplina clinica que nos aporta informacién acerca de cdmo es nuestro interlocutor.
Sera capaz de leer su psique.



Segun sea su rostro tendra unas potencialidades y unas limitaciones.

Sabra cémo tratarle, si es mas o menos influenciable, mas o menos creativo, mas o
menos decidido, mas o menos preciso, tiene mayor o menor capacidad de
improvisacion, hipersensible, cdmo toma decisiones, etc...

Sinergologia
Disciplina Cientifica que te permite identificar, analizar e interpretar los
gestos inconscientes que realiza tu interlocutor con todo su cuerpo.

Podra saber entre otras cosas si esta receptivo o no a nuestros argumentos, si esta
molesto o a gusto, si hay algo que no se atreve a decir, si duda de lo que nos esta
diciendo, incluso si te miente. Asi hasta los aproximadamente 2.000 Items que
etiqueta e identifica la Sinergologia.

Deteccion de mentiras

La unién de 5 poderosas Disciplinas Cientificas utilizadas para detectar si su
interlocutor duda o incluso miente cuando esta comunicando con usted. Sabra si
existen incongruencias entre lo que nos dice con sus palabras y lo que nos dice
con sus gestos.

Microexpresiones
Observando su rostro podemos descubrir la emocidn real que siente en ese
momento esa persona.

De esta manera leeremos la emocidn verdadera, la subyacente, que esta por detras
de la que nos puede estar intentando transmitir.

Paralingiiistica

El tono, el timbre, la entonacidn, el volumen y la velocidad a la que habla nos
permite identificar el estado en el que se encuentra, incluso saber si puede estar
nervioso, preocupado, triste o incluso si nos pudiera estar mintiendo o bien,
ocultandonos algun tipo de informacion.

Neurociencia

Segun su comportamiento sabremos qué zona o zonas de su cerebro estan mas
activas habitualmente. Es planificador?, analitico?, emocional?, visionario?,
extrovertido?, decidido?,.

Tras conocer como es tu interlocutor y cdmo se comporta contigo en una situacion
concreta, podra pasar a la preparacién del mensaje adecuado y correcto para el
mismo y posteriormente a comunicar adecuadamente.

Psicologia de la Escritura. Grafologia
Como es la persona, como piensa y siente. Pudiendo llegar a establecer una conexion

entre su Psique y su escritura.



Aplicando distintas herramientas de Comunicacion e Inteligencia Emocional y va a ser capaz
de:

e Negociar adecuadamente en cada situacion concreta.

e Persuadir, convencer e influir positivamente sobre las personas.
e Motivar.

e Conseguir resultados fiables y duraderos en el tiempo.

Tras la realizacion del Master sera capaz de:

e Seleccionar a tus colaboradores idoneos.

e Mejorar profundamente tu comunicacion.

e Detectar mentiras e incongruencias.

e Identificar del esfuerzo de tus colaboradores.

e Descubrir los limites de cada integrante de tu equipo.

e Mejorar el proceso de comunicacion con ellos.

e Determinar el momento de influencia sobre cada persona.

e Observar el grado de involucracion individual.

e Conocer como es cada persona, limitaciones, potencialidades y las tuyas propias.
e Saber por qué toma decisiones su interlocutor.

e Determinar el estado de animo y grado de comodidad.

e Saber como y en qué piensa la persona que tiene a su lado casi en cada instante.
e Dominar la Comunicacion

En definitiva, el Master le va a ayudar:

e A dirigir equipos.

e A negociar eficazmente.

e A incrementar ventas.

e A identificar oportunidades de negocio.

e A mejorar relaciones interdepartamentales.

e A seleccionar a socios y personal adecuado.

e A poder vender con mas seguridad y eficiencia.

e A sacarle mas rentabilidad a tus relaciones.

e A optimizar el rendimiento de tus colaboradores.

e A minimizar los conflictos con clientes y reclamaciones.

e A tener mayor seguridad en Terapias y procesos de Coach.
e A comunicar adecuadamente con cada uno de tus interlocutores.



SALIDAS PROFESIONALES

El Master en CnvC le preparara para obtener una gran ventaja competitiva en
cualquier trabajo que realice.

El profesional en Conocimiento humano y Comunicaciéon no verbal es cada vez mas
demandado como profesion de presente y de futuro, Le dara el poder de desarrollar su
carrera a través de competencias en direccion empresarial, policial, formativas o de ayuda y
terapia, en aspectos técnicos relacionados con el conocimiento humano, la gestion en
RR.HH, ventas, derecho, area policial, ... pudiendo acceder a puestos como:
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Especialista en Conocimiento Humano y Deteccién de Mentiras.
Especialista en Comunicacion no verbal Cientifica.
Director General de RR.HH.

Direccién del departamento de RR.HH.

Técnico de RR.HH.

Consultor en RR.HH.

Responsable de la gestidon del talento.

Responsable departamento laboral.

Responsable departamento responsabilidad social.
Responsable de seleccion de personal.

Responsable de clima laboral.

Responsable departamento de ventas.

Formador en areas de Conocimiento Humano.
Consultor y Formador en Cuerpos y Fuerzas de Seguridad.
Director areas de investigacién criminal .

Profesional en la rama de la Comunicacion.

Profesional en Conocimiento Humano dentro de la Policia Nacional o G.C., o
agencias de inteligencia.

Como Colaborador en medios de comunicacién.



Master de Comunicacion No verbal Cientifica y
Comunicacion Integral

"Master orientado a leer quién es quién y como se comporta,
para posteriormente Comunicar eficientemente.”

Duracion:
El curso tiene una duracion total de 335 horas.

114 horas CLASE PRESENCIAL

50 horas practicas en Aula virtual fotografias y videos training.
150 horas Tesis privada fin de curso TFM

16 horas de Tutorizacién.

5 horas distintas pruebas ON-LINE

Apuntes PDF de las distintas sesiones.



Psicologia del 1. Neurociencia aplicada al rostro
rostro 12 Pares de nervios craneales
3. Cerebro Preferente

a. Instintivo Reptiliano

b. Emocional Limbico

c. Cortical Intelectual Racional
El Marco Craneal
Acercamiento a los receptors
Motor de vida cuantitativo
Motor de vida cualitativo

N

Nowu A

Coémo se
encuentra tu
interlocutor Parte
I

1. Ejes de la cabeza
La apertura y/o cierre
El control y/o relajacion
La molestia y/o la incomididad
La superioridad y/o la sumision
e. El acercamiento e interés y/o la huida
2. Acercamiento de las cabezas
3. La Proxémica

o0 oo

0s 3 cerebros y los emisterios
Procesos de cada Hemisferio y cerebros
Competencias de cada cerebro predominante
Los 4 cerebros

Figuras de Autoridad: Los 12 arqueotipos

Neurocienciay
funcionamiento del
cerebro

uiR W

Deteccion de

Mentiras Parte I El NO verdadero, falso y sistémico.

El Protocolo de preguntas

El SI verdadero, falso, cortés y sistémico
El Si/No de Paul Ekman

El movimiento de los hombros

Los cuadrantes oculares
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Negociacion I

Posiciones sentadas

La configuracién de las manos
Tipos de saludos

Gestos de dominio

Formas de caminar
Micropicores II

ouhNe

Grafologia 1. Conoce a la persona por su tipo de letra
2. Elementos Psicoldgicos en la escritura
3. Contraste con Psicologia del rostro

Oratoria Recomendaciones previas

La respiracion

La Postura

Movimientos por el Escenario
Tipos de miradas

Las Emociones

CNCV aplicada a hablar en Publico

Nouhswhe

Precio: 2.950 €

Pagos: Posibilidad de Financiacion.(ver plan de pagos mas adelante)



Posibilidades de Pago

A. Transferencia o Ingreso en el N° de Cuenta de BANKIA:
e IBAN: ES66 2038 6165 8960 0013 9625
e Numero de cuenta: 2038 6165 8960 0013 9625
e BIC: CAHMESMMXXX
e indicando su nombre y apellidos y MASTER.
¢ Remita el Justificante al correo javiertorregrosa@noverbal.es

e Indique en el correo: su nombre, teléfono y e-mail con la referencia
“MASTER".

B. A través de PAYPAL con Tarjeta de Crédito o Cuenta PAYPAL

C. PLAN DE PAGOS FI~NANCIADO mediante financiera externa
(SOLO PARA ESPANA)

Le ofrecemos una opcidn de plan de pagos para aquellos alumnos que necesiten
contratar el pago aplazado del Master en “Comunicacién no verbal Cientifica y
Comunicacion Integral”. El plan de pago fraccionara el costo restante del curso, en
pagos mensuales.

Sintiéndolo mucho Paypal no admite la integracion de los planes de pago.

Todos los pagos comprendidos en nuestro plan de pagos incluyen un incremento
de la comision de la financiera y esta supeditado a la aprobacién del mismo.

Es necesario haber realizado la preinscripcion previa del curso y su pago inicial de
500 € para poder acceder al sistema de plan de pagos a través de la financiera. Pero
antes de realizar la reserva y pagar, tenemos que tener la seguridad de que ha sido
admitida su financiacién, por lo que le aconsejamos que no pague hasta tener la
seguridad de que su financiacion ha sido aprobada. Usted debe contactar con
javiertorregrosa@noverbal.es y le pediremos la informacién que precise la financiera
para su posterior aprobacion.

D. PLAN DE PAGOS COMODAMENTE A TRAVES DE SU TARJETA
DE CREDITO.

A través de tu tarjeta de crédito, podra pagar el valor de la inversion del Master y
pagarlo en cémodos plazos.

El pago mediante el datafono Virtual debera ser por el importe total y después debe
convenir con su banco en cuantos plazos desea o tiene la opcion de pagarlo. Esta
opcion es aplazada para usted y debe convenirlo con su banco
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Contacto y Reservas

Javier Torregrosa

660 40 97 27 o javiertorregrosa@noverbal.es

Reservas

e Transferencia o Ingreso a BANKIA - ES21 2038 6165 8430 0008 2485
e En el concepto debes poner: Tu hombre y apellidos

Es muy importante que nos remitas el justificante de ingreso/transferencia al email

javiertorregrosa@noverbal.es, indicando tu nombre, teléfono y e-mail.
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Formadores

J. Javier Torregrosa Vicedo

Experto en Conocimiento Humano y Comunicacion No Verbal Cientifica, Neurociencia,
Microexpresiones, Paralinglistica y Morfopsicologia, ademas es Sinergdlogo,
conferenciante, profesor en distintas Universidades y en Escuelas de Negocios, director del
Master de Comunicacion no verbal Cientifica, colaborador en distintos medios de
comunicacién y formador en los Cuerpos y Fuerzas de Seguridad y del Estado, asi como
perito judicial en Comunicacién no verbal Cientifica.

César de la Cal Diaz de San Martin

Cross Cultural and International negotiation Consultant

Es un empresario y consultor experto en negociacién y estrategia de negocios con ambito
internacional. Ha apoyado a diferentes empresas y a sus lideres para lograr el éxito y hacer el
cambio necesario para ellos y sus organizaciones.

Con una amplia experiencia en desarrollo comercial, marketing y formacion ejecutiva

en numerosas industrias y diferentes paises de Europa y América.

Juan Carlos Soler Palazon

Experto en Comunicacion y herramientas de Comunicacion para la venta, negociacion e
Inteligencia Emocional. Con mas de 30 anos de experiencia. “todo ello para ayudarte a ser
mas feliz y ganar mas dinero”.

Rocio Paya Ubeda

Graduada en Trabajo Social, Master en Comunicacién no verbal Cientifica y especialista en
grado Superior en Comunicacion no verbal Cientifica “Body Psiquer”. Investigadora en
Psicologia del rostro de las personas con enfermedad mental y en personas susceptibles de
ser captadas por organizaciones criminales.

Ana Garcia Polo

Perteneciente al Cuerpo Nacional de Policia. Experta y titulada en Psicologia de la
Escritura. Estudiosa de la personalidad a través del comportamiento de la escritura.
Master en comunicacion no verbal Cientifica.
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